Notre offre de
formation dans les
achats

) )

2 BUY
THE

VENEZ VIVRE UNE EXPERIENCE



Notre vision de la formation

EXPERTISE METIER

Nos formateurs sont experts dans leur domaine et interviennent en tant que

consultant au quotidien sur des problématiques métiers complexes
(au minimum 12 ans d’expérience)

PRATIQUE
UTILE ET CONCRET

70% de pratique, 30% de théorie avec des outils directement transposables a votre
quotidien professionnel.

INTERACTIF

Nos formations sont enrichies par des jeux, favorisant les échanges d'expériences
vécues et créant des souvenirs pour les participants

SUR-MESURE

Des formations congues et adaptées a vos enjeux spécifiques, grdce a une
préparation personnalisée et des exemples ciblés.

Une réunion sera réalisée avant le
lancement de chaque formation afin de
valider ensemble le programme final et
d’adapter la formation a vos besoins

CONVIVIAL ET HUMAIN

Un cadre ludique et bienveillant, ot chaque participant est valorisé.



BUY THE MOON est certifié

BUY THE MOON est un cabinet de conseil et organisme de formation certifié Qualiopi, spécialisé
dans les achats et les pratiques opérationnelles, performantes et responsables.

Nos formateurs sont des experts (+15ans d’expériences) €n mission sur le terrain, au contact quotidien
des acheteurs et prescripteurs et de leurs problématiques.

Chaque formation est concue pour que les participants repartent avec des outils concrets,
directement applicables dans leur pratique.

Qualicpi»

processus certifié

Nous avons organisé un
séminaire sur la
négociation pour la MAIF
aupres de 58 pers.

I ¥ REPUBLIQUE FRANGAISE

La certification qualité a été délivrée au titre de la catégorie d'action suivante : Q taux de satisfaction : 94%
ACTIONS DE FORMATION




Nos formations

CIBLEES PAR DOMAINE ACHAT

Les achats de maitrise d’'oeuvre
Les achats de travaux
Les achats informatiques

Les achats de prestations intellectuelles

EXPRESSION DU BESOIN

Exprimer son besoin et rédiger un cahier des charges

L'analyse fonctionnelle et de la valeur

INGENIERIE & PROCESSUS ACHATS

Les fondamentaux du processus achats

Risques liés aux achats et outils de sécurisation
Les variantes, options et PSE

Analyser les candidatures et les offres

Les achats responsables

L'IA dans les achats _;x
Le legal design au service de I'exécution _;‘

Durée des formations : 0,5 a 2 jours en présentiel ou a distance

Négocier dans les marchés publics
Mener des négociations complexes

Négocier des achats de travaux
Maitriser les révisions de prix

Bases de la finance pour l'acheteur

Faire face a la hausse des prix

Identifier les inducteurs de colt

L'achat en codt global

Manager un projet achat
Mettre en oeuvre une stratégie et politique achats
Elaborer un plan de performance des achats

Piloter la performance et relation fournisseurs (SRM)

Piloter I'exécution des marchés

Contract management et négociation d’une réclamation

Gérer les réclamations



Notre équipe de formation par expertise

Mélanie

CEO, Référent
commercial, mobilisable
sur 100% du catalogue

Plus de 15 ans
d’expérience dans la
fonction achat

Elodie

Consultante achats
Module animé :
performance et colt
global

Plus de 15 ans
d’expérience dans la
fonction achat au sein
d’organisations
publiques et privées

Kimberley
Consultants achat
senior
Modules animés : tout
ce qui touche ala
finance

Plus de 8 ans
d’expériences dans la
transformation des
organisation achats et le
controle de gestion

Ronan
Formateur exp.
fonctionnel du besoin,
co(t global, achats privé

Plus de 20 ans
d’expérience dans la
fonction achat et
I'ingénierie
pédagogique

Et une dizaine
d’autres experts
partenaires par
thématique



Exemples de notre ludotheque

Jeu de sensibilisation aux risques sur le Tournoi de négociation

processus achats et leviers de sécurisation

3 Rounds de négo

Méthode et outils de négociation
fournis

‘©
Y ’ro]cce Runner

Large choix de cas de mise en
situation dans notre catalogue avec
des cas professionnels ou des cas
Ilfun"

......

remise de prix prévue

En plus : un escape game sur le contract management (Claim’Out),
une mise en situation fil rouge gamifiée sur le processus achat.



Ex. Supports & Livrables

Des cas pratiques formalisés et mis en scéne
Des infographies en synthése et B B

Rénovation du théatre de la ville confidentialité marché

des Su pports Visuels B Option de Ordinaire, AC,
1 /

L'expression du besoin

Le sexvice gestion dut patrimoine de Cityzen dans son plan d ement doif rénover son

Le Maire de Cifyzen

célébre fudatre en y intégrant e foucite de design of modery

ExpRESSION DE BESO 4 5 POWTS © v % s gy
éloctoral, I théatre devre ausi etrc accessible pour Ies personnes  mobilité réduite (PMR) Sles Pénalités _ Durée,
jalons, Sur quoi, délais, jalons
Un projet - 5 lols . ns de niveaux ? Ferme /
reconduction,
\ délais
\ B des tfx i: Instzllations -
B lectriques s
;- wgg Lots:
f &3 Nettoyage, Nature et
8 Il entretien & f
acteursdés de réussite a E i forme des
plesomidiaphorpied LotziTravaux & Lota: % Maintenance e
second ceuvre. Fournitures des B
h ‘équipements BPU / forfait
révision ?

Budget tofal alloué : 1,5 Me
Daree des travawx . T, + 6 mois. Un retard de 2 mois peut éfre foléré sur fe projet

Les principales causes de réclamation

Des méthodes propriétaires et opérationnelles
Présentation de la méthode

S 1 M P E

Synthése du Identifier Mesurer les Prioriser les Effort de
contexte risques risques Couverturelet
gl A plan d'action

Un outil simple & chaque étape de la démarche

Leviers : techniques,
stratégiques,
organisationnel,
contractuels




Nos références formation

BTM = 40 a 50 modules de formation animés par an sur une durée 1a 2 jours par module

Nous avons organisé un
séminaire sur la
négociation pour la MAIF
aupres de 58 pers.

@ taux de satisfaction : 94%

Société
du Grand ‘
Paris

SOCIETE
GENERALE

Animation depuis
plus de 3 ans des
modaules : contract
management et
négociation
complexe

Animation depuis 3
ans de 7 modules
achats

Année

2024

2024

2024

2024

2024

2024

2024

2024

2024

Entité bénéficiaire de la

formation

Groupe Abilways,

CFC Formation

Le Cédre, CD93
Groupe Abilways

CFC Formation
Société Générale
Groupe Abilways,

CFC Formation, Société
Générale

Groupe Abilways, Ville
d’Angers, MINFI
Groupe Abilways,
CFC Formation
Société Générale
Groupe Abilways

Groupe Abilways
CFC Formation

INTER
Société du Grand Paris

Intitulé de la formation

Négociation dans les achats

Contract Management et
pilotage contractuel

Analyse économique,
décomposition des colts et
colt global

Expression du besoin et cahier
des charges fonctionnel
Management des risques liés
aux achats

Management de la fonction
achats

Achats et négociation des
marchés de maitrise d'ceuvre
MasterClass : ouverture a
variantes, ingénierie achat
Négociation complexe en
cours d'exécution

Nbre de
formations
animées/nb
de stagiaires
8 sessions / ~64

stagiaires

6 sessions / ~48
stagiaires

7 sessions / ~56
stagiaires

6 sessions / ~60
stagiaires
4 sessions / ~32
stagiaires

4 sessions / ~28
stagiaires

2 sessions / ~14
stagiaires
1session/~4
stagiaires
Plusieurs
séances par an
/10 stagiaires



